
Grupa APLISENS poprawia rentowność w I półroczu 2026 roku. Zysk 

netto wzrósł o 13,6% 

Grupa APLISENS wypracowała w I półroczu 2026 roku prawie 72,5 mln zł skonsolidowanych 

przychodów ze sprzedaży, o 1,0% więcej niż rok wcześniej. Pomimo płaskiej dynamiki 

sprzedaży Grupa wyraźnie poprawiła rentowność - marża brutto na sprzedaży wzrosła o 3 

p.p., do 38,3%, EBIT zwiększył się o 12,3%, do 11,5 mln zł, a EBITDA o 7,5%, do 16,3 mln zł. 

Zysk netto wyniósł 9,7 mln zł i był o 13,6% wyższy niż w I półroczu 2025 roku. Grupa 

odnotowała dwucyfrowy wzrost sprzedaży w Unii Europejskiej oraz dynamicznie rozwijała 

sprzedaż na strategicznych rynkach azjatyckich i amerykańskich. 

Wyniki Grupy APLISENS w pierwszej połowie 2026 roku pozostawały pod wpływem 

wymagającego otoczenia rynkowego. Na skalę sprzedaży oddziaływały przede wszystkim 

ograniczona aktywność inwestycyjna na rynku krajowym, silna konkurencja cenowa, niższe 

średnie ceny sprzedaży oraz znaczący spadek przychodów na rynkach WNP. Na sprzedaż 

eksportową negatywnie wpływał również silny kurs złotego, a na części rynków 

pozaeuropejskich dodatkowym czynnikiem pozostawał konflikt na Bliskim Wschodzie. 

- Pierwsze półrocze pokazuje, że działania, które prowadzimy w obszarze efektywności 

operacyjnej i struktury kosztowej, zaczynają przynosić wymierne rezultaty. Przy przychodach 

utrzymujących się na poziomie zbliżonym do ubiegłorocznego poprawiliśmy znaczące pozycje 

w rachunku zysków i strat. Osiągnęliśmy to w wymagającym otoczeniu, przy nadal silnej 

konkurencji cenowej, mocnym złotym i znaczącym ograniczeniu sprzedaży na rynkach WNP. 

W kolejnych okresach nadal będziemy koncentrować się na efektywności, rentowności oraz 

dywersyfikacji geograficznej sprzedaży - mówi Adam Żurawski, Prezes Zarządu APLISENS S.A.  

Na wyniki I półrocza 2026 roku wpływały również koszty realizacji Programu Motywacyjnego 

na lata 2023-2025, związane z przyznaniem akcji Spółki osobom uprawnionym. Ich wartość 

wyniosła 957 tys. zł wobec 1 306 tys. zł w analogicznym okresie ubiegłego roku. Oznacza to 

spadek kosztów programu o 349 tys. zł, czyli o blisko 27% r/r. Niższe obciążenie z tego tytułu 

było jednym z elementów wspierających poprawę wyniku w porównaniu z I półroczem 

poprzedniego roku. 

Najważniejszym obszarem działalności Grupy pozostał rynek krajowy. W I półroczu 2026 roku 

przychody osiągnięte w Polsce wyniosły 30,5 mln zł i były o 0,8% wyższe niż rok wcześniej. 

Udział rynku krajowego w strukturze sprzedaży Grupy wyniósł 42,1%. Rynek pozostawał pod 

wpływem ograniczonej aktywności inwestycyjnej oraz silnej konkurencji cenowej. 

Najwyższą dynamikę wzrostu wśród głównych obszarów działalności Grupa odnotowała na 

rynku Unii Europejskiej. Sprzedaż wzrosła o 13,5% r/r, czyli o 2,3 mln zł, do prawie 19,3 mln 

zł. Udział UE w strukturze przychodów zwiększył się o 2,9 p.p., do 26,6%.  



Największą presję na przychody w I półroczu nadal wywierały rynki WNP. Sprzedaż Grupy w 

tym regionie spadła o 20,9% r/r, czyli o prawie 2,5 mln zł, do 9,4 mln zł. Ich udział w 

strukturze sprzedaży zmniejszył się o 3,6 p.p., do 12,9%. 

Na pozostałych rynkach pozaeuropejskich przychody Grupy zwiększyły się o 5,1% r/r, do 

ponad 13,3 mln zł, a udział tego obszaru w całkowitej sprzedaży wzrósł do 18,4%.  

- Kierunek zmian w strukturze sprzedaży jest zgodny z założeniami naszej strategii. 

Szczególnie pozytywnie oceniamy dwucyfrowy wzrost w Unii Europejskiej oraz ponad 34-

proc. dynamikę sprzedaży na rynkach azjatyckich. Rośnie również sprzedaż w Ameryce. 

Chcemy konsekwentnie rozwijać te kierunki i stopniowo zwiększać ich znaczenie w 

przychodach Grupy. Jest to tym bardziej istotne, że możliwości działania na części rynków 

wschodnich pozostają obecnie ograniczone z przyczyn geopolitycznych - zaznacza Adam 

Żurawski. 

Pierwsze półrocze 2026 roku było pierwszym okresem realizacji nowej Strategii Rozwoju 

Grupy APLISENS na lata 2026-2028. Jej nadrzędnym celem jest transformacja modelu 

operacyjnego w kierunku organizacji opartej na wysokiej technologii, automatyzacji oraz 

większej elastyczności handlowej. Grupa zakłada stopniowy wzrost skali działalności i 

poprawę rentowności, a docelowo osiągnięcie około 180 mln zł przychodów oraz 47 mln zł 

EBITDA w 2028 roku. Realizacja strategii opiera się m.in. na optymalizacji portfela 

produktowego i zwiększaniu udziału produktów wysokomarżowych, automatyzacji i 

robotyzacji procesów, konsolidacji infrastruktury produkcyjnej oraz dalszej ekspansji 

zagranicznej.  

- Pierwsze sześć miesięcy realizacji nowej strategii potwierdza, że przyjęte kierunki działań 

odpowiadają na obecne wyzwania rynkowe. Poprawiamy efektywność operacyjną i 

rentowność, rozwijamy sprzedaż na perspektywicznych rynkach eksportowych oraz 

kontynuujemy działania optymalizacyjne. Otoczenie nadal pozostaje wymagające, dlatego 

kluczowa jest dla nas konsekwencja w realizacji założonych zmian. Chcemy budować wzrost 

w sposób rentowny i przy zachowaniu bardzo dobrej kondycji finansowej Grupy - dodaje 

Prezes Zarządu APLISENS S.A. 

APLISENS kontynuuje politykę dzielenia się zyskiem z akcjonariuszami. Zwyczajne Walne 

Zgromadzenie Spółki 17 czerwca 2026 roku zdecydowało o przeznaczeniu 10,02 mln zł z zysku 

netto za 2025 rok na wypłatę dywidendy. Kwota ta odpowiadała 68,88% ubiegłorocznego 

zysku netto APLISENS S.A. i oznaczała wypłatę 0,90 zł na jedną akcję. Dniem dywidendy był 

10 lipca 2026 roku, natomiast wypłata nastąpiła 7 sierpnia 2026 roku. Równolegle APLISENS 

realizował program skupu akcji własnych. W lipcu br. spółka nabyła 251 243 akcji własnych po 

19,50 zł w celu ich zaoferowania osobom uprawnionym w ramach realizacji Programu 

Motywacyjnego. 


